
DE L’IDÉE A L’OPPORTUNITÉ D’AFFAIRE
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 Transformer l’idée de départ en une potentielle opportunité d’affaire

Envie forte de devenir 
entrepreneur L’idée elle même

Moteur Plus fort

Pas de 
mauvaise 
idée de 
départ

Projets Intéressants et novateurs

Idées dubitatives et approximatives

Échec

Succès

Évolution & Mise en Œuvre
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L’IDÉE
POINT DE 
DÉPART

DE L’IDÉE A L’OPPORTUNITÉ D’AFFAIRE

Confronter aux 
avis de 

personnes

Investisseurs

Partenaires

Clients
Modifier 
l’idée de 
Départ

Fournisseurs

Nouvelle Clientèle

Changer Caractéristiques 
du produit

Faire évoluer le mode de 
distribution

Opportunité 
d’Affaire

Bonne Idée

Bon Entrepreneur

Mauvais Entrepreneur

Mauvaise Idée

Mauvais Usage

Projet Réussi
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DE L’IDÉE A L’OPPORTUNITÉ D’AFFAIRE

Faut-il 
cacher 

son idée ?

 Absence d’aide
 Difficulté de Mise en œuvre
 Faible valeur de l’idée
 Difficulté de Travailler en équipe
 Difficulté de s’enrichir des Critiques des Autres

Les idées ne naisses pas dans les cerveaux des génie

Tendances

Évolutions Technologique

Mutations Sociologiques

Vous n’êtes pas le 
seul à avoir l’idée !

Transformer l’idée 
en vrai Business

Répondre aux 
attentes du marché

LEADER

Ex : Google / Alta Vista
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DE L’IDÉE A L’OPPORTUNITÉ D’AFFAIRE

Parler de 
votre idée

Confrontations des 
avis

Découvrir l’idée

Expérimenter l’idée

Retour d’expérience 
de l’idée

Tester 
votre idée

Clientèle

Utilisateur

Sinon pas de défauts à relever
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Méthode : Transformer l’idée en Vrai Business 
Boucle de Lean Startup

Idée

Construire

Opportunité 

Décrire complètement 
vos hypothèses

Mesurer

Tester et Mesurer vos 
hypothèses

Retours 

Améliorer

Outils
Canevas 

d’Opportunités
Phrase Projet
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CANEVAS D’OPPORTUNITÉS

Idée

Construire 
ensemble

Opportunité 

Matrice de 5 Blocs pour définir les 
différents aspects de mon idée
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CANEVAS D’OPPORTUNITÉS

L’Idée

Quelle est l’idée ?
En quoi consiste – t – elle ?

Le Problème

Quelle est l’origine de l’idée ? Une difficulté ? Une frustration ?

Qui elle concerne ?

Qui seront les clients, utilisateurs ou les 
bénéficiaires

Ce qu’elle change
Qu’est-ce qu’elle apporte aux personnes 

concernées

Ce qu’elle fait

Comment ça fonctionne ?
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LA PHRASE PROJET
Ce qui se conçoit bien s’énonce clairement

• Savoir présenter son projet si possible en une phrase concise et convaincante 
pour susciter l’intérêt :

Quel est mon 
métier ?

Les 4 hypothèses fondamentales de tout projet entrpreneurial

Quel est mon 
produit ?

Qui est mon 
client ?

Quelle est ma 
spécificité ?
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LA PHRASE PROJET : EXEMPLE

Ma société conçoit et fait fabriquer une application connectée à un bracelet 
pour informer en temps réel les mal voyants des obstacles de leur quotidien

Métier

Clients Spécificité

ProduitConcevoir et Fabriquer

Les Mal Voyants

Application Connectée à un Bracelet

L’information en Temps Réel
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LA PHRASE PROJET : VALIDATION

Validation des 4 hypothèses

Potentielle Affaire

OUI NON

Recadrer son idée à 
moindre frais
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