DE UIDEE A L’OPPORTUNITE D’AFFAIRE
>— Transformer l'idée de départ en une'potentielle_opportunité' d'affaire

- k] Moteur Plus fort
Envie forte de devenir -

Lidée elle méme
entrepreneur _

Pas de ~ Projets Intéressants et novateurs N Echec
mauvaise Evolution & Mise en CEuvre ' |

idée de | .

depart Idées dubitatives et approximatives ’ Succes
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'DE 'IDEE A 'OPPORTUNITE D’AFFAIRE

L'IDEE ' Investisseurs el -
Confronter aux Modifier

POINT DE : avis de Clients / I'idée de
DE’PART personnes

Départ

Fournisseurs

Partenaires

_ ‘ Opportunite
| d’Affaire
) Bon Entrepreneur ) Projet Réussi
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DE L'IDEE A OPPORTUNITE D’AFFAIRE |

= Absence d’aide
Faut-il = Difficulté de Mise en ceuvre
cacher = Faible valeur de l'idée |
son idée ? = Difficulté de Travailler en équipe
= Difficulté de s’enrichir des Critiques des Autres

" Lesidées ne naisses pas dans les cerveaux des génie
p R a-

Vous n’étes pas le LEADER
seul a avoir l'idée !

N - Ex : Google / Alta Vista

ETT/ FGE / USTO-MB Bey AR e A. GAOUAR *
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DE L'IDEE A OPPORTUNITE D’AFFAIRE
Découvrir I'idée

Parler de Confrontations des

. 4z . Expérimenter l'idée
votre idée avis

Retour d’expérience
de l'idée

Clientele

Tester
votre idée

Utilisateur
Sinon pas de défauts a relever
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Méthode : Transformer I’_ idée en Vrai Business
Boucle de Lean Startup

Idée

Outils

Canevas iy Y | _
d’Opportunités Décrire complétement
Phrase Projet VoS h_ypothéses

I Opportunité

Mesurer

Améliorer A
. Construire

Tester et Mesurer vos
hypothéses

Retours
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CANEVAS D’'OPPORTUNITES

NensembleL . -

‘Construire

Idée - Opportunité

Matrice de 5 Blocs pour définir les
différents aspects de mon idée
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- CANEVAS D’OPPORTUNITES

M

Qui seront les clients, utilisateurs ou les

bénéficiaires

Qu’est-ce qu’elle apporte aux personnes

Comment ¢a fonctionne ? ,
concernées

ETT/ FGE / USTO-MB = L3/ETT/ER A. GAOUAR 7



\  ® Delidée al'opportunité d'affaire

LE PROBLEME

Dans les blocs opératoires s des perfusions sont a refaire parce qu’on a mal positionné le cathéter




\ @ De |'idée a |I'opportunité d'affaire

LE PROBLEME

Dans les blocs opératoires s des perfusions sont a refaire parce qu'on a mal positionné le cathéter

L'IDEE Q
ET SI...

on pouvait piquer avec un cathéter de diametre
faible qui s'agrandirait une fois dans la veine

=




@ De l'idée a I'opportunité d'affaire

LE PROBLEME 7

Dans les blocs opératoives s des perfusions sont a refaire parce qu’on a mal positionné le cathéter

@' QUI ELLE CONCERNE ?

w

ET St...
on pouvait piquer avec un cathéter de diametre
faible qui S'agrandirait une fois dans la veine

* Ceux qui ont besoin d'une injection urgente :
blessés, briilés...

* CeuX qui sont durs a piquer :

° - Veines peu visibles
E - Diabétique, obese...




@ De l'idée a |I'opportunité d'affaire

LE PROBLEME ?

Dans les blocs opératoires Y4 des perfusions sont a refaire parce qu’on a mal positionné le cathéter

@ QUIELLE CONCERNE ?

-

ET St...
on pouvait piquer avec un cathéter de diametre
faible qui sagrandivait une fois dans la veine

* Ceux qui ont besoin d'une injection urgente :
blessés, briilés...

* CeuX qui sont durs a piquer :

° - Veines peu visibles
E - Diabétique, obese...

* On peut sauver des patients (grands briilés)

* Economie a ['hopital (moins de cathéters jetés)

+H

o
'




L ® Deridée al'opportunité d'affaire

LE PROBLEME ?

Dans les blocs opératoires /s des perfusions sont a refaire parce qu’on a mal positionné le cathéter

@' QUIELLE CONCERNE ?

w

ET Sf...
on pouvait piquer avec un cathéter de diametre
faible qui s'agrandirait une fois dans la veine

* Ceux qui ont besoin d'une injection urgente :
blessés, briilés...

* CeuX qui sont durs a piquer :

° - Veines peu visibles
E - Diabétique, obese...

CE QU'ELLE FAIT ? CE QUELLE CHANGE ?

On n'a pas encore
la technique de <« [élargisseur > ?

Mais on va trouver ! * Economie a 'hopital (moins de cathéters jetés)

=
L—

* On peut sauver des patients (grands briilés)

0

(0}




\ @ De I'idée a |I'opportunité d’affaire

CE QUELLE CHANGE ?

Une appli qui envoie un message quand on passe

a un endroit
2) [




De I'idée a I'opportunité d'affaire

QUI ELLE CONCERNE ?

Les sit vistiques

CE QUELLE CHANGE ?

Une appli qui envoie un message quand on passe

a un endroit
%) [




@ De l'idée a |'opportunité d'affaire

IDEE @ QUIELLE CONCERNE ?
EL51...
on pouvait faire de la pub aux consommateurs Les Sit ristiques

au moment ou ils passent devant un magasin

Les magasins en centre-ville HEE
——————————

. !

Une appli qui envoie un message quand on passe

a un endrort
%) [




\  ©® Delidée al'opportunité d'affaire

LE PROBLEME

Relancer le commerce de centre ville (concurrence des centres commerciaux et des enseignes nationales)

IDEE Q  QUIELLE CONCERNE ?
ET SI...
on pouvait faire de la pub aux consommateurs Les Sit ristiques

au moment ou ils passent devant un magasin

Les magasins en centre-ville HE@
—————

. Al

Une appli qui envoie un message quand on passe

a un endrort
%) [




\ @ De I'idée a I'opportunité d'affaire

LE PROBLEME

Relancer le commerce de centre ville (concurrence des centres commerciaux et des enseignes nationales)

LIDEE @

- o

ET 51...
on pouvait faire de la pub aux consommateurs
au moment ou ils passent devant un magasin

CE QU'ELLE FAIT ?

QUI ELLE CONCERNE ?

Les sit vistiques

Les magasins en centre-ville HEE
———

CE QUELLE CHANGE ?

* Le commergant saisit ses promos
sur une plateforme

, . Entrez,

Une appli qui envoie un message quand on passe

a un endroit
2) [




De l'idée a |l'opportunité d'affaire

£S

LE PROBLEME 2

Relancer le commerce de centre ville (concurrence des centres commerciaux et des enseignes nationales)

LIDEE @  QUIELLE CONCERNE ?
B
on pouvait faire de la pub aux consommateurs Les <it ristiques

au moment ou ils passent devant un magasin

Les magasins en centre-ville ﬁaﬁ
————

CE QU'ELLE FAIT ? CE QUELLE CHANGE ?

* Géolocalisation du consommateur _ .
Une appli qui envoie un message quand on passe
* Le commergant saisit ses promos a un endroit

sur une plateforme
., . Entrez,
Jai des promos | ‘))) D




€  Delidée al'opportunité d'affaire

CE QU'ELLE FAIT ? go

Un robot qui marche sur les murs et au plafond




\ @ De l'idee a |'opportunité d'affaire
\ ¥

L'IDEE

l

st
on pouvait équiper un robot d’outils pour faire
des réparations ou des finitions

CE QUELLE FAIT ? So

Un robot qui marche sur les murs et au plafond




\ @ De l'idée a |I'opportunité d'affaire

L'IDEE

ET Sl
on pouvait équiper un robot d’outils pour faire
des réparations ou des finitions

]

QUI ELLE CONCERNE ?

Les entreprises du BTP

CE QUELLE FAIT ? §o

Un robot qui marche sur les murs et au plafond




' \ @ De I'idée & I'opportunité d'affaire

L'IDEE @  QUIELLE CONCERNE ?
Bl Sl
on pouvait équiper un robot d’outils pour faire Les entreprises du BTP

des réparations ou des finitions

CE QUELLE FAIT 7 CE QU'ELLE CHANGE ?

Un percement oublié
* Une ampoule a changer

Une retouche de peinture a faire —

Un défaut a poncer

Un robot qui marche sur les murs et au plafond




€  Delidée al'opportunité d'affaire
. _

LE PROBEME ?

Dans le milieu du BTP, il faut utiliser des échafaudages et les chutes de hauteur sont des accidents du
travail graves

'IDEE @  QUIELLE CONCERNE ?
Eq0S].
on pouvait équiper un robot d’outils pour faire Les entreprises du BTP

des réparations ou des finitions

CE QUELLE FAIT 7 CE QU'ELLE CHANGE ?

Un percement oublié
* Une ampoule a changer

Une retouche de peinture a faire

Un défaut a poncer

Un robot qui marche sur les murs et au plafond




N° EQUIPE | LE PROBLEME

L'IDEE

CE QU'ELLE FAIT ?

De |'idée al'opportunité d'affaire

®

@ QUIELLE CONCERNE ?

&3 CE QU'ELLE CHANGE ?




 LAPHRASEPROJET
Ce qui se congoit bien s’énonce clairement

_Sav0|r présenter son projet si p055|ble en une phrase concuse et convaincante
~pour susciter lI'intérét :

Les 4 hypothéses fondamentales de tout projet entrpreneurial

Quel est mon | Quel est mon Qui est mon Quelle est ma

métier ? produit ? client ? ' spécificité ?

ETT/ FGE / USTO-MB | L3/ETT/ER A. GAOUAR %5



LA PHRASE PROJET EXEMPLE

Spécificité

ETT/ FGE / USTO-MB = L3/ ETF/ER A. GAOUAR %6



LA PHRASE PROJET : VALIDATION

e
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